[ Finanény/biznis||
Poistovne

- Y - u LY 4
Poistné rastie, zisky klesaju
Aj poistovne trpia v prostredi nizkych trokov. Potrebuji dotvarat opravné polozky
na garantované zhodnotenie v Zivotnom poisteni

Jan Zaborsky / zaborsky@trend.sk:
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oistovne sa po rokoch vykyvov po-

stupne dostavaji spat na predkri-

zové tirovne. Predpis poistného za

prvy polrok 2014 narastol o dve per-
centa na vyse 1,1 miliardy eur, o je zhruba
tol’ko, ¢o na polroku 2008. V medziobdobi
poistné klesalo predovsetkym vplyvom pre-
padu v Zivotnom poisteni. Pripadné narasty
ani tak nedokazali dotiahnut predpis na dro-
ven spred Siestich rokov. Rok 2014 preto vy-
zerd ako navrat do normalu. Neznamend to
vsak, Ze sa v biznise ni¢ nezmenilo: v nezi-
votnom poisteni nadalej pokracuje prepad
cien povinného poistenia automobilov, ktoré
stale tvori vyznamn Cast trhu. Ani poistenie

nehnutelnosti a stavebno-montazne poiste-
nie nedosahuji trovne z obdobia realitného
boomu. A v Zivotnom poisteni vlidne opatr-
nost: garantované kapitdlové poistky sa sice
v Case neistoty stali obltibenejsimi neZ riziko-
vejsie investicné zmluvy, no pre poistovne to
znamena povinnost garantovat zhodnotenia,
na ktoré v prostredi nizkych drokov nemaji
adekvatne zabezpecenie. Aj preto na polro-
ku medziro¢ne klesol zisk sektora o viac nez
Stvrtinu na 68 miliénov eur. Za to isté obdobie
narastli rezervy, ktoré si tvoria poistovne na
vykrytie rozdielu medzi garantovanym a re-
alnym zhodnotenim o celt tretinu. Na polro-
ku 2014 uz presahovali sto miliénov eur. Vy-
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hladovo budti dalej rast, ako sa bude predl-
Zovat obdobie nizkych kltcovych trokovych
sadzieb, a budi tak vyznamne ovplyviiovat
ziskovost odvetvia.

Investi¢né poistky zarabaja

Kto vydrzal a ostal verny investiénym Zivot-
nym poistkam - v ¢asoch najvacsej krizy pa-
dol predpis takzvaného unit-linked, teda in-
vesticného poistenia, aZ o 15 percent - mo-
Ze v sticasnosti zozinat extra vynosy. Tento
druh poistiek celkovo za pol roka zarobil az
30 miliénov eur, takmer polovicu z celého
zisku poistovni. Drviva vicsina tohto zisku
je priamo prijmom Klientov, poistovne v ich
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Poistny trh na polroku vzrastol o dve percenta
na 1,1 mld. eur. Dosiahol tak po rokoch
vykyvov troveii polroka 2008

mene prostriedky len investuji a strhavaji
si za to poplatky. Napriek vysokému inves-
tiécnému zisku tak poistovne na tomto vyno-
se profitovali minimalne.

Aktualna situacia, ked poistovne v Zivot-
nom poisteni prerabajti na garanciach pre
Kklientov, meni tvar a ponuku v biznise. Konku-
rencia nedovoluje skresat garancie pod zako-
nom stanovené maximum 1,9 percenta, a tak
sa meni ponuka produktov. Popri investic-
nych poistkach - kde investi¢né riziko nesie
v plnom rozsahu Klient, nie poistoviia - sa vo
vi¢Som rozsahu zacinaji predavat ¢isto rizi-
kové zivotné poistky. Tie neobsahujt vobec
Ziadny sporivy prvok a kryji len rizika. Od
smrti a trazu cez kritické choroby aZ po me-
nej bezné krytia ako nezamestnanost ¢i opa-
teru v pripade bezvladnosti. Ide tak o akysi
navrat ku korefiom: poistovne sa pri tychto
produktoch vzdavaji investovania a venuji

sa vylucne svojej prapodstate, krytiu rizik.

Neznamena to viak, Ze tradi¢nym kombi-
novanym produktom odzvonilo. Cisto riziko-
vé poistky maji vyrazne nizie poistné, ¢o
znamena mensie provizie pre ich predajcov.
Prechod na vylucne rizikové poistné zmluvy
by znamenal prudky prepad prijmov inter-
nych aj externych predajnych sieti, od nich
preto dopyt po investi¢nych a kapitalovych
poistkach bude aj nadalej. Poistovne budii
mat akurat zdujem znizovat podiel novych
kapitalovych poistiek, aby sa zbavili vlastné-
ho investi¢ného rizika do budiicnosti.

Vymena na vrchole

Oproti vlaiiajsku doslo v rebricku Zivotnych
poistovni k zaujimavej vymene. Kooperativa,
ktora vlani v Zivotnom poisteni predbehla dl-
hodobu jednotku Allianz, sa vratila na druhé
miesto, ked sa jej predpis o tri percentd pre-

Predpisané poistné a naklady na poistné pinenia v Zivotnom poisteni
(tis. EUR, neauditované individuaine vysledky podfa iétovnych Standardov IFRS/IAS)

padol. Ide o netradic¢ny tikaz, Kooperativa do-
kézala v zivotnom poisteni rast aj v casoch
krizy. Naopak, Allianz dlhodobo stagnoval,
no teraz k polroku dokézal narast o celych
$est percent. Zivotny trh pritom nenaréstol
ani o percento, udrzal sa na 600 miliénoch
eur za polrok.

Prave Allianzu rast pomozZe najviac. Ma
vo svojom portfoliu najviac starych poistiek
s vysokymi garantovanymi sadzbami a tvori
gro vSetkych rezerv na zhodnotenie. Ak do-
kaze kmeri rozriedit novymi, lacnejsimi zivot-
nymi poistkami, poméze mu to zredukovat
aj negativne vplyvy nizkych tirokov na vlast-
né hospodarenie.

Podobny prepad ako Kooperativa zazili
na polroku aj dalsie stalice - Metlife Amslico
a ING Zivotna poisfoviia. Vo vetkych pripa-
doch moze ist len o docasné vykyvy. Predaj
Zivotnych poistiek je sezonny, takze presnej-

| Hrubé predpisané poistné Trhovy podiel | Hrubgnaklady na poistné Zmena
| a prijaté vklady. __ plnenia
|1 polrok 20141[ 1. polrok 201 g . polrok 20141 1. polrok 2013
1. | Allianz - Slovenska poistoviia 128 323 120 472 20,6 19,6 59 863 63125 5,2
2. | Kooperativa 122 682 126 458 19,7 206 115184 132 868 -133
3. | MetLife Amslico 58 478 60 656 94 99 36 281 34026 6,6
4. | ING Zivotna poistoviia 55113 56 300 8,9 91 27911 29822 64
5. | Komunlna poistoviia 54 823 54185 838 88 45 052 49 294 -8,6
6. | Generali Slovensko 39059 39 864 6,3 6,5 n 11173 n
7. | Poistoviia Slovenskej sporitelne 37272 25 883 44,0 6,0 42 15732 n n
8. | CSOB Poistoviia 28075 30263 72 45 49 21399 15611 371
9. | Axa Zivotni pojistovna, pobotka 25033 27 891 -10,2 4,0 45 n n n
10. | Aegon, pohocka 20 208 17139 17.9 3.2 28 4965 4166 19,2
11. | Wiistenrot poistoviia 19169 18 591 31 31 3,0 6489 5702 13,8
12. | Uniqa poistoviia 16 109 17 026 -54 2,6 2,8 7 451 4670 59,6
13. | Ergo Zivotnd poistoviia 5361 6122 -12,4 09 1,0 3035 2310 31,4
14. | Union 4907 5135 -4,4 08 038 n 3609 n
16. | Poistoviia Postovej banky 4683 4091 14,5 08 0,7 616 489 26,0
17. | Cardif Slovensko 2980 2410 237 05 04 282 296 -4,7
18. | Groupama Garancia, pobocka 333 464 -28,2 01 0,1 n n n
2388 n n 04 n 2304 n

19. | Rapid Life n

n - nedostupny tdaj
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PARTNERS GROUP SK zvysuje finanéni g

Spoloénost PARTNERS GROUP SK prinasa v ramci
stratégie spolocensky zodpovedného podnikania
projekty zamerané na zvySovanie finanénej gramot-
nosti na Slovensku. Schopnost hospodarit s peniaz-
vjraznym sposobom ovplyviiuje Zivotnii troves
kazdého jednotlivca, a preto si prvoradym ciefom
PARTNERS GROUP SK akivity prispievajtice k zlep-
Seniu finanéného stavu slovenskych domacnosti.

Nasim zamerom je byt dlhodobym spolahlivym  part-
nerom pre nasich Klientov, a preta kladieme déraz na
edukaciu v oblasti financii. Chceme, aby ludia rozumeli
peniazom a aby rozumeli produktom, ktoré maji vo
svojom portfoliu, hovorf Juraj Juras, generdlny riaditel
spolocnosti.. ,Nasi spolupracovnici- pracujti' s Klientmi
sposobom, aby im do bezného Zivota viesli spravne

otnost na Slovensku

navyky vediice k systematicke] tvorbe aktiv a zveladova-

niu majecku. ¢

ZuySovanie financnej gramotnosti je difiodoby: pr
ktory by sa mal zacinat uz v: skorom veku a trvat cely:
zivot. PARTNERS GROUP SK sa prostrednictvom svojej
Nadacie PARTNERS sna popularizovat tému finanéné-
hovzdeldvania a pripravuje vzdelavacie projekty. pre rozne
vekové skupiny. Patria medzi ne vzdelavanie mladych fudi
na scrednych $kolach, projekty's vysokymi Skolami &ivzde-
lavanie seniorov.na Univerzite tretieho veku

Prieskum Nadacie PARTNERS z augusta 2014 poukdzal ia
medzery vo finanénom spravani slovenskych domaenosti:
Nedostatocna finanéna rezerva, nevhodné wuzivanie tve-
rovjch produkeov, absentujiice zabezpecenie, to st len/nie-

ktoréz faktoy, koré ovply

a poddiarkuji dolezitost ho vedelavania, Nav

a2 62 % Slovakov v produktivnom veku nesport na décho
dok, pretoze sa spolieha na pomoc 3ttu ¢i nepovazuje
tito oblast za dolezits.

 Demograficky. a ekonomicky wvoj ukazuje, 2e ak si chee-
me zabezp 6stojnt Zivomni droven aj na dochodku;
musime st nad rémec povinného zabezpecenia. Verim,
Ze §| Coraz vacSiemnozstvo fudi uvedomi potrebu pripravy.
na dochodok; hovori Juraj Juras, generalny. nadicel
PARTINERS GROUP SK-

Viac informacif o projektoch financného vadelavania najdece
na webovej stranke wwww.denfinancnejgramornostisk alebo

na webove stranke spolodnosti www partersgroup.sk.
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