Sprostredkovatelia

Sen o anuitach sa rozplynul

Rastticu tilohu sprostredkovatelov si v§ima aj NBS a upozoriiuje na rizika

.

SRR

oncom minulého roka platilo

to, ¢o TREND napisal uz v hod-

noteni prvého polroka: finané-
nosprostredkovatelsky biznis do-

kaze rast rychlejSie ako jednotlivé sektory,
z ktorych profituje. Ma schopnost prisposobit
svoju poniuku situdcii na trhu a poZiadavkam
klientov. Podla generadlneho riaditela Broker
Consulting Jiliusa Rusnaka je rast celého sek-
tora potvrdenim ,,dlhodobého trendu rastu na
tkor internych sieti tvorcov produktov, ako aj
vy3sej akcepticie nasich sluzieb u klientov*.
Popri doznievani takzvanej gender smer-
nice, ktora poskytla obchodné prileZitosti pri
predaji zivotného poistenia zaciatkom roka,

bol velkou témou druhy pilier - stal sa Sies-
tym sprostredkovatelskym sektorom. Jaroslav
Vonkomer, predseda predstavenstva OVB, po-
vazuje za pozitivne, Ze sa druhy pilier zostan-
dardizoval a spristupnil pre finan¢nych agen-
tov, vita aj stabilizaciu prijatim anuitnej no-
vely, mrzi ho vsak, Ze z vyberu doZivotnych
déchodkov st vyliaceni prave sprostredkova-
telia: ,,Na ¢o mdZe doplatit v koneénom dé-
sledku sporitel, kedZe vyber len na zaklade
ceny nemusi viest k najlepsiemu rozhodnu-
tiu.* Veri, Ze toto obmedzenie poslanci este
prehodnotia. J. Rusnak povazuje za dolezité aj
zmeny v trefom pilieri, kde sa zniZili poplat-
ky a zaviedlo danové zvyhodnenie.

Obchodné vysledky finanénych sprostredkovatelov

Revenues of Financial Intermediaries and Advisors
Trzby Pocéet PFA
(tis. eur)

Revenues
(EUR'000)

|'Spolocnost’

Number/of
Financial
Agents

Company

Zivotné poistenie !
Pocet  |Objem (tis. eur)
Life/Insurance

Volume
(EUR”000)

Nezivotné poistenie

Pocet |Objem (tis. eur)

Non:Life Insurance

Number Volume
(EUR '00:0)

Podla zverejnenych ¢isel sa lidri v kliico-
vych sektoroch oproti minulému roku ne-
menili. OVB je najvacsim sprostredkovatelom
poistenia, Partners investicii a Fincentrum
hypoték. J. Vonkomer z OVB vravi, Ze sa im
podarilo udrZat rastici trend a ziskat 35-tisic
novych klientov. Druha najstarsia spolo¢nost
na domécom trhu ostdva lidrom s najvaé§im

poctom podriadenych agentov.

Lacné peniaze tahaju hypotéky

§ vinou lacnych penazi je uz dlhsie pre agen-
tov otvorend prileZitost financovania byvania
a refinancovania starsich tiverov. Potvrdzuje
to aj predseda predstavenstva Fincentra Milan

Jednorazove investicie Pravidelné investicie 2

Pocet  |Objem (tis. eur)
Regular Investments
(EUR'000) (EUR000)

1. | OVB Allfinanz Slovensko * 31000 6 395 34142 16 947 55108 5842 1353 6 836 605 15617
2. | Partners Group SK° 22 000 1119 23000 15 300 12 200 1000 8000 48 000 6 700 75 600
3. | Fingentrum Slovensko * 13740 838 13 640 3930 16 342 1720 4507 24000 n n
4. | Universal maklérsky dom 4937 397 5140 10 827 70 245 10 125 144 831 27 15
5. | Winners Group 4100 776 4881 247 7251 1522 25 113 1258 1588
6. | ZFP akademia 3614 233 4719 1997 4819 417 614 3839 n n
7. | Broker Consulting &7 n 340 2944 1318 9740 1 461 102 508 876 525
8. | BankBroker * n 50 g9 3 168 26 n n 3 5
9, | PSA Finance Slovakia n 29 n n 3534 733 n n n n

Spoloénost’

Iné uvery

Pocet | Objem (tis. eur) Objem (tis. eur)

Company Supplementary Mortgages Other Loans Savings Accounts Building Saving Banks
Pension Funds
Number. Volume Volume Volume Volume m Volume

(EUR'000) (EUR*000) (EUR000) (EUR2000) (EUR ’000)

1. | OVB Alffinanz Slovensko 1781 470 6125 303 972 1915 35398 4 263 1389 12772 146 995
2. | Partners Group SK 340 ] 4000 222 000 700 9400 2 500 8111 5300 26 000
3. | Fincentrum Slovensko 458 37 7342 417 000 1232 9130 493 n 991 8260
4. | Universal maklérsky dom 61 6,30 266 10 399 121 2411 0 0 104 56
5. | Winners Group 41 n 259 12 564 45 b47 938 13 93 427
6. | ZFP akadémia n n 203 7 956 n n n n 753 159
7. | Broker Consulting 134 3 2477 134 672 309 4723 195 429 470 235
8. | BankBroker n n 117 7 265 35 279% n n n n
9, | PSA Finance Slovakia n n n 1842 16 933 n n n n

" Pokial nie je uvedeng inak, uvadzané a) s jednarazovym poistenim (Dala includes one-time life insurance unless otherwise stated)
2 niektorych pripadech mdzu Eista zohladiioval af buduice vklady (In some cases the data may include also future deposits)

4 Udaje o trzbdch z registra uétovnych zévierok (Revenue data from the Registry of Financial Statements)

¢ BankBroker uviedol len zisk po zdaneni vo vyake 38 848 aur (BankBroker only reported an after-tax result of 38 648 EUR)

% Partners Group SK: z celkového objemu Zivotného paistenia boli jednorazové poistky v objeme 3,8 miliéna (Volume of one-time life insurance contracts was 3.8 mil. EUR)
" Broker Consulting trzby pre fuziu s FinConsulting zatial nerepartuje (Broker Consulting doesn't report revenues due to merger with FinGonsulting)
7 Udaje o Zivotnom poisteni bez jednarazovych paisteni {(Life insurance contracts without one-time contracts)

# Broker Consulting zverenil aj celkovy podet 31,9 tisica existujticich zmltv neZivetného poistenia v objeme 4,6 miliéna (The total number of 31,900 existing contracls in non-lfe insurance in volume 4.6 mil. EUR)
9 Fincentrum: Uvadza spolocne v3etky zmluvy za kapitalovy trh (One-time and regular investments are reported together)

n—nedostupny udaj (not available)

PRAMEN: (idaje poskytnuté spolocnostami, Register uStovrych zavierok / SOURCE: Data disclosed by companies, Registry of Financial Statements)
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85%

inkasuja zhruba tri najvicésie
sprostredkovatelské domy na
Slovensku z trzieb celého trhu

Repka: ,,Vzhladom na priaznivy vyvoj v tiroko-
vych sadzbach tiverov na byvanie s podporu
legislativy sa minuly rok niesol tieZ v zname-
ni refinancovania drahych stargich Gverov.*
Podla zverejnenych cisel st lidrami v tomto
segmente. ,Za rok 2013 sme sprostredkovali
takmer desat percent celkovej produkcie trhu.
S tymto vykonom v prirovnani k bankim sme
sa v ich rebricku zaradili na piatu priecku.”
Narodna banka Slovenska vnima silneju-
cu poziciu nezavislych agentov v sektore hy-
poték, no nevidi ju velmi rada. Uz po druhy
raz v sprave o financnej stabilite upozorni-
la na pretrvavajtice rizika spojené s finand-
nym sprostredkovanim. Za problém povazu-
je mozny tlak na zniZovanie Gverovych stan-
dardov. DéleZité je, ¢i a do akej miery maji
banky siet partnerov diverzifikovanii. Regu-
lator si véima aj tlak na skracovanie fixicie
trokovej sadzby, ,,Sprostredkovatelia vytva-
raja priestor na casté refinancovanie a zaro-
verl aj CastejSie inkasovanie provizii.“ Banky
a klienti sa tak stavaju citlivej$imi na pripad-
ny nérast urokovych sadzieb. Na druhej stra-
ne NBS priznava, Ze kreditnd kvalita portfo-
lia sprostredkovanych tiverov zatial nie je vy-
razne niz8ia. Aktivita sprostredkovatelov by

v8ak mala ¢asom ochabnif: ,,Je moZné oca-
kévat istii redukciu aktivity v ¢ase opitovné-
ho narastu trokovych sadzieb.

Agentov ¢aka smernica
Sprostredkovatelia pred ¢asom v TRENDE
(1/2014) vysvetlovali, Ze netlacia na uvolne-
nie averovych $tandardov, skor na zjedno-
dudenie procesu pre klienta. Samotna NBS
priznava dolezitd alohu sprostredkovatelov.
Podla novembrovej spravy moze byt pre in-
dividudlnych klientov naroéné orientovat sa
vo finanénych produktoch a prave sprostred-
kovatel vie zabezpecit vyber najvhodnejsie-
ho rieSenia pre klienta. Regulator tvrdi, ze
tym sa posiliitje konkurencia medzi banka-
mi, pretoZe skiiseny sprostredkovatel doka-
Ze vyuzivat aj drobné rozdiely medzi nimi.
Urcite bude zaujimavé sledovat, ¢o urobi
50 sprostredkovatelmi nova eurépska smer-
nica o hypotekarnych tveroch. Podla nej by
mal mat spotrebitel pravo vyplatit banku aj
predcasne a bez pokuty. Banka ma viak na-
rok na spravodlivii, objektiviu a oddvodne-
nu ndhradu. Jej vysku maja uréit jednotlivé
Clenské staty. Zaujimavé je ustanovenie, pod-
Ia ktorého poéas trvania fixacie mézu ¢len-

ské §taty umoznif pred¢asné splatenie ,le-
gitimnym zaujmom na strane spotrebitela®,
To je napriklad rozvod alebo strata zamest-
nania. Mantinely pre narodny parlament st
nastavené pomerne Siroko., Ministerstvo fi-
nancif aj Narodna banka Slovenska zhodne
odpisali, Ze Cerstvo schvélenii smernicu spo-
locne analyzuju, prifom do slovenského pra-
va ju ched zaviest do 21. marca 2016, &o je
posledny termin, ktory smernica umoZiiuje
(TREND 21/2014).

Obnovena spoluprdca
Po niekolkorocnej prestavke sa na spoluprici
pri sprostredkovani hypoték dohodli najvic-
Sia doméca banka Slovenska sporitelfia a li-
der sprostredkovatelského trhu OVB. Pod-
la vediiceho externého predaja Slovenskej
sporitelne Roberta Kanasa sa po vzajomnej
diskusii podarilo ndjst model, ktory vyhovu-
je obidvom stranim. ,,Spolupracovat nebu-
deme s celou siefou maklérov OVB, ale pre-
dovetkym s tymi, ktori sa viac orientuji na
bankové produkty. Naopak, zatvorené dve-
re majii stile Partners Group a Tatra banka
a Fincentrum s Prvou stavebnou sporiteliiou.
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